
Figura 3.1 Profili di relazioni di scambio
(nostra elaborazione da Webster, 1992)
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Fig. 3.1  Profili di relazioni di scambio. 
(Fonte: Webster, 1992)
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Fig. 3.2  Scambio e interazione. 
(Fonte: Ford et al., 2011)

03_BTOBI_03_035_048.indd   38 21/06/17   14:28



ORGANIZZAZIONE 
Tecnologia 
Struttura 
Strategia 

INDIVIDUI 
Finalità 

Esperienza 
Ruolo 

ORGANIZZAZIONE 
Tecnologia 
Struttura 
Strategia 

INDIVIDUI 
Finalità 

Esperienza 
Ruolo 

SCAMBI INTERATTIVI 
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Denaro 
Informazioni 
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Actor bonds 
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Situazione socio-culturale e istituzionale 

adattamenti) 

Fig. 3.3  Il modello interattivo. 
(Fonte: IMP Group, 1982)
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Fig. 3.4 Una classificazione delle relazioni per potere-dipendenza. 
(Modificata da: Gattorna, 2009)
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