
Figura 3.1 Profili di relazioni di scambio
(nostra elaborazione da Webster, 1992)
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Fig. 3.1 Profili di relazioni di scambio. 
(Fonte: Webster, 1992)
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Fig. 3.2 Scambio e interazione. 
(Fonte: Ford et al., 2011)
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SCAMBI INTERATTIVI 
Beni e servizi 

Denaro 
Informazioni 
Conoscenza 

Amicizia  

INTENSITA’ DEL LEGAME E 
LIVELLI DI INTERDIPENDENZA 

ATMOSFERA 
Fiducia/opportunismo 
Cooperazione/conflitto 

Potere/dipendenza 

ARA 
Activity links 
Resource-ties 
Actor bonds 

AMBIENTE 
Struttura del mercato 
Livello di dinamismo 

Grado di internazionalizzazione 
Sviluppo tecnologico 

Situazione socio-culturale e istituzionale 

adattamenti) 

Fig. 3.3 Il modello interattivo. 
(Fonte: IMP Group, 1982)
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Fig. 3.4 Una classificazione delle relazioni per potere-dipendenza. 
(Modificata da: Gattorna, 2009)
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