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Fig. 3.1 Profili di relazioni di scambio.
(Fonte: Webster, 1992)
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Fig. 3.2 Scambio e interazione.
(Fonte: Ford et al.,2011)
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Fig. 3.3 1l modello interattivo.
(Fonte: IMP Group, 1982)
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(Modificata da: Gattorna, 2009)
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Fig. 3.4 Una classificazione delle relazioni per potere-dipendenza.






